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18 SEPTEMBRE / 9h30-12h

ONCOSTART SUMMER SCHOOL 2023

Introduction,  présentat ion part ic ipants

Présentat ion des membres OncoSTART et  leurs act ions 
Membres fondateurs OncoSTART

Quel  out i l  pour penser son Business Model  ?  
Qu’est-ce que le Business Model  CANVAS ?
Magal i  GRANGER,  Strat 'Up Visor

Entrepreneurs en oncologie ,  retours d 'expér ience
Modérateur :  Benjamin GAREL ,  Directeur général  PSCC
Diane-Laure PAGES,  COO ORAKL
Jonathan BENHAMOU,  Cofounder & Co-CEO Resi l ience
Christophe LAUTRETTE ,  CEO Oncomedics

Pause dej  networking

Quels sont les besoins médicaux en oncologie ?
Pr Benjamin BESSE, Directeur de la Recherche clinique

Gustave Roussy

Les tendances du marché de l'oncologie 
Amaury MARTIN, Directeur adjoint - Valorisation, Données

Institut Curie

Pause

Comment choisir son positionnement, son indication 
en oncologie et formuler sa proposition de valeur ?

Carole NEVES, CEO BiotechStudio

18 SEPTEMBRE / 13h-18h

1

TRAVAIL PERSONNEL / 18h-19h 
Session de travail sur son projet

accompagné par un coach

9h30

9h45

11h00

10h30

13h00

14h15

16h00

15h30

12h00

Lieu : Espace Bobillot - 115 rue Bobillot 75013 PARIS 

https://www.linkedin.com/in/jean-pierre-armand-md-03a9346/


19 SEPTEMBRE / 8h-12h30

ONCOSTART SUMMER SCHOOL 2023

Qui sont les part ies prenantes du système de santé en oncologie ?
Pourquoi  bien ident i f ier  les acteurs de la chaine de valeur ?
Muriel  DAHAN,  Directr ice de la R&D Unicancer 

Les stratégies d 'accès au marché :  de la recherche au pré-lancement
du produit  ?
Phi l ippe JACQUOT,  Directeur div is ion oncologie de Takeda France

Pause

La compréhension des business models ,  les prévis ions de ventes
Phi l ippe JACQUOT,  Directeur div is ion oncologie de Takeda France

Comment développer vos col laborat ions avec les acteurs de
l 'écosystème (biotechs,  medtechs,  DM) ?
Er ic QUEMENEUR,  DGA/CSO Transgene,  représentant France Biotech 
Anne-Laure GAVORY,  Chargée du développement économique SNITEM

Pause dej  networking

Planif icat ion du développement précl in ique 
une des clefs du succès !  

Davei  ATALLA et  P ierre-Michaël  COLY,  Project  Managers
LeadsToDevelopment

Pause

Atel ier  prat ique :  ant ic iper et  opt imiser  vos stratégies de
développement ,  la roadmap et  son budget (médicament ,  diagnost ic ,

logiciel)  ?  
 Marina ICHE,  I L i fe Consult ing

Delphine LADARRE, Clin’S MD 

19 SEPTEMBRE / 13h30-18h 
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Session de travail sur son projet
accompagné par un coach

TRAVAIL PERSONNEL / 18h-19h 

8h00

9h00

10h15

10h45

11h45

12h30

13h30

16h00

15h30

Lieu : Espace Bobillot - 115 rue Bobillot 75013 PARIS 

https://www.linkedin.com/in/jean-pierre-armand-md-03a9346/
https://www.linkedin.com/in/jean-pierre-armand-md-03a9346/


20 SEPTEMBRE / 8h-12h30

ONCOSTART SUMMER SCHOOL 2023

Pour des partenariats industr ie ls  réussis  :  Quels assets pour
att i rer  les équipes Business Development des partenaires ?
Quel les stratégies pour mettre en place des partenariats
réussis  ?  Importance et  rôle de l ’A l l iance Management 
Corinne VENOT,  Senior  Director  BusDev Beigene
Valér ie AUDINOT-BOUCHEZ,  Partnership & Al l iance Management
expert ,  One Health Pharma

Pause

La recherche partenariale publ ic/pr ivé précl in ique et  c l in ique
en oncologie 
Représentants des Inst i tuts Carnot Curie Cancer ,  OPALE ,  CALYM
J.Denis Mul ler ,  Dir  Général  Associat ion des Inst i tuts Carnot

Un cas concret  d’al l iance management entre un centre de
lutte contre le cancer et  un industr ie l  :  Gustave Roussy – Owkin 
Christophe JAVAUD,  COO,  Gustave Roussy Transfert
F lorence Giul iano,  Head of  Partnerships EU,  Owkin

Pause dej  networking

Bien déf inir  sa stratégie de Propriété Intel lectuel le 
sous l 'angle business?

Claire VERSCHELDE,  Cofondatr ice ICOSA

Pause

Comment f inancer son projet  ?
A lain PUJOL,  Administrateur Angels Santé /  France Angels
Jul ie LELLOUCHE,  Responsable sector iel le  santé,  Bpifrance

 Bénédicte HUCHET Business Creation Lead E IT  Health
Al legra MULLAS,  Venture Portfol io Manager InvestHealth

Adrien CLAVAIROLY,  Senior  Associate AdBio Partners

20 SEPTEMBRE / 13h30-18h 
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Session de travail sur son projet
accompagné par un coach

TRAVAIL PERSONNEL / 18h-19h 

8h00

10h00

10h30

11h45

12h30

13h30

15h30

16h00

Lieu : Espace Bobillot - 115 rue Bobillot 75013 PARIS 

mailto:Benedicte.Huchet@eithealth.eu


21 SEPTEMBRE / 8h-12h30

ONCOSTART SUMMER SCHOOL 2023

Travai l ler  avec les acteurs clés et  intégrer  leur  attentes pour
dérisquer le remboursement et  maximiser la valeur des
innovations thérapeutiques ?
Gabriel le  NAYROLLES,  Directeur Market  Access Vois in Consult ing
(Innovations thérapeutiques)

Pause

Optimiser le  parcours réglementaire et  faci l i ter  la stratégie
d’accès au marché des DM et  DM-DIV
Audel ine RATH-LAVIALLE ,  Directr ice Market  Access,  Strategiqual  

Comment structurer  son équipe et  ses boards en oncologie ?
Anne MASCARELL I ,  Senior  Consultant HR & Partner ,  
HTI  Execut ive Search

Pause dej  networking

Prendre en compte les besoins des pat ients dans la construct ion
de sa solut ion/de son projet  ?  Rôle des pat ients-experts

Françoise SELL IN ,  CEO de Expert ise Pat ient

Le rôle des organismes de valor isat ion et  de transfert
Hervé ANSANAY,  Responsable de la f i l ière Biotech,  réseau SATT

Pause 

Contractual isat ion et  négociat ions :  les points clés 
tout au long de la v ie du projet  !  

Bertrand BAHEU-DERRAS,  Avocat senior ,  Aramis Law

21 SEPTEMBRE / 13h30-18h 
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Session de travail sur son projet
accompagné par un coach

TRAVAIL PERSONNEL / 18h-19h 
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Lieu : Espace Bobillot - 115 rue Bobillot 75013 PARIS 



22 SEPTEMBRE / 8h-12h30

ONCOSTART SUMMER SCHOOL 2023

Comment établ i r  sa stratégie f inancière ?  
Relat ions avec les invest isseurs ?
Stéphane MILOT,  F inancial  Advisor  – CFO Biomunex
Zhizhong Joel  YAO,  Pr incipal  -  Sof innova Partners

Travai l  personnel  sur  son business model  et  sa présentat ion

Pause dej  networking avec panel  experts

Pitch projet  de chaque part ic ipant intégrant le  Business Model  
devant un panel  de personnal i tés qual i f iées 

Cl in ic iens,  biotechs,  pharma,  f inanceurs ,  pat ients ,  
représentants de l 'écosystème

Fin et  conclusion de la Summer school

22 SEPTEMBRE / 14h-17h 

5
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10h00

12h30

14h00

16h30

Lieu : Institut Imagine (6éme étage) - 24 Bd du Montparnasse 75015 PARIS 


